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Communiqué de presse 

 

« Vendée PME,  

le salon des SERVICES A L’ENTREPRISE» 

2ème édition 

 

Le Salon Vendée PME qui se tiendra les 14 et 15 octobre au ParcExpo des 

Oudairies s’adresse aux PME/TPE/Créateurs. Rencontrez les partenaires de 

votre développement !  Tel est le message lancé aux dirigeants de PME et 

créateurs/repreneurs d’entreprises qui ont besoin de conseils, d’informations, 

d’accompagnement pour se développer et recherchent au quotidien des 

partenaires, des prestataires et des fournisseurs qualifiés, en matière de 

services à l’entreprise. 

 

Favoriser la rencontre entre les PME, les porteurs de projet et les futurs 

partenaires de leur développement  

Organisé par Oryon et la CGPME VENDEE pour la 2ème année consécutive,  rassemblant 80 

exposants experts, spécialistes dans leur métier, et représentant près de 15 domaines de 

compétences (ex. comptabilité, banque/assurance, marketing, informatique, transport),  

Vendée PME, initiative exclusive en Vendée, constitue donc une opportunité de rencontres, 

d’échanges et d’affaires, pour les entreprises et leurs partenaires de demain. 

 

Une édition tournée vers la création d’entreprise 

Vendée PME consacre cette année un volet important à la création d’entreprise. Des 

spécialistes de l’accompagnement à la création – Réseau Entreprendre Vendée et Etic 85 

Initiative – seront présents pour orienter et renseigner les porteurs de projet, créateurs ou 

repreneurs, sur les possibilités d’octroi de prêts, sur les partenaires de l’accompagnement à 

la création et au développement. Objectif : améliorer le taux de pérennité des jeunes 

entreprises et s’adresser à un nombre toujours plus important de porteurs de projets. 

 

Un programme riche de nouveautés et de temps forts  

Outre le thème de la création d’entreprises, Vendée PME 2011 propose un espace dédié 

«recrutement» pour que les entreprises qui le souhaitent, puissent recevoir des candidats et 

réaliser les premiers entretiens. Par ailleurs, du vendredi 14 octobre à 8h30 au samedi 13h, 

huit conférences thématiques seront ouvertes aux visiteurs sur tous les thèmes liés à la 

création et au développement de l’entreprise (ex. ingénierie sociale, dépôt de marque, 

recrutement, analyse d’un bilan).  
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1. Un événement pour rencontrer  

les partenaires de son développement  

        

 

a) Répondre au besoin de services des entreprises 

vendéennes 

 

Au plan économique, la Vendée connaît une croissance soutenue depuis une dizaine 

d'années, une dynamique qui se manifeste notamment par un tissu économique diversifié où 

cohabitent un réseau dense de PME et des groupes de taille nationale ou internationale. 

Son dynamisme économique place la Vendée au premier rang des Pays de la Loire avec 1 

entreprise pour 17 habitants. Spécificité du territoire vendéen,  98% des entreprises 

sont des PME et TPE de moins de 50 salariés.  

 

Indéniablement, ces petites et moyennes entreprises et tous ceux qui entreprennent, jouent 

un rôle clé dans la dynamique et la richesse économique du territoire, et dans la création 

d’emplois (en France, les PME représentent 2/3 des emplois). Ces entreprises naissent, se 

développent, essaiment. Elles sont réactives, souples, à taille humaine, et très attachées à 

leur territoire.  

 

Malgré leur taille et l’investissement que cela peut représenter, elles ont besoin d’être 

conseillées et accompagnées à toutes les phases de leur développement pour devenir peut-

être les grandes entreprises de demain. 

 

Salon de PME pour les PME, Vendée PME se donne pour objectif de rassembler les 

structures de conseil et de services destinées aux TPE / PME et les créateurs.  

 

Rencontrez les partenaires de votre développement ! Tel est le message lancé aux 

dirigeants de PME et créateurs/repreneurs d’entreprises qui, pour se développer, ont 

besoin de conseils, d’informations, d’accompagnement... et recherchent au quotidien 

des partenaires, des prestataires, des fournisseurs qualifiés. 
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b) Accompagner la création d’entreprises 

pérennes 

Le taux de pérennité à 3 ans d’une jeune entreprise passe de 60 à 92% lorsqu‘elle 

bénéficie d’un accompagnement structuré. C’est pourquoi Vendée PME s’adresse 

aussi et surtout aux porteurs de projets à l’occasion de cette 2ème édition.  

 

L’objectif : leur permettre de détecter les partenaires conseil qui pourront les aider à 

formuler leur projet de création, à construire leur business plan, à trouver les partenaires 

financiers mais aussi les partenaires de leur développement aux plans administratif, 

juridique, informatique, comptable, logistique… Car une jeune entreprise bien accompagnée 

est une entreprise pérenne créatrice d’emplois et de richesse. C’est aussi une opportunité de 

leur faire découvrir et partager les dynamiques de réseaux qui sont traditionnellement très 

fortes en Vendée. 

 

Comment ? En rassemblant des experts reconnus en matière d’accompagnement à la 

création/reprise tels que Réseau Entreprendre Vendée et ETIC 85 Initiative, qui seront à 

disposition des visiteurs et animeront des conférences thématiques (cf. page 12). 

 

c) La CGPME VENDEE et Oryon, organisateurs engagés 

 

La CGPME VENDEE, organisation patronale regroupant 2 000 PME vendéennes 

adhérentes de tous secteurs d’activités illustre ici sa mission au service des entreprises : 

- Mettre à disposition de ses adhérents les dernières informations en matière de 

fiscalité, de législation sociale, 

- Leur délivrer un conseil en développement, 

- Les représenter auprès des organisations paritaires, 

- Favoriser l’animation et les échanges de bonnes pratiques. 
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Grâce à ce salon, outre la mise en relation de professionnels, la CGPME VENDEE souhaite 

donner l’opportunité aux professionnels exposants de remplir leurs carnets de commandes 

dans une conjoncture toujours difficile qui nécessite le soutien et la mobilisation de tous les 

partenaires du développement des entreprises. 

 

Oryon renouvèle également sa mobilisation aux côtés de la CGPME VENDEE pour 

développer cette initiative unique en Vendée. Elle met en œuvre ici ses missions de 

développement économique et d’animation des réseaux économiques, mais aussi ses 

compétences d’organisateur d’événements pour orchestrer, commercialiser et promouvoir 

cette deuxième édition de Vendée PME.  

 

Preuve d’une attente forte des entreprises en matière de promotion  et de valorisation de 

leurs savoir-faire, Oryon et la CGPME VENDEE ont réussi à fédérer près de 80 exposants 

professionnels lors de la 1ère édition en 2010, et affichent un taux de commercialisation de 

100% pour 2011. Quant à la fréquentation, plus de 300 visiteurs avaient répondu présents 

en 2010, avec un objectif renouvelé pour 2011. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

« Centrées bien souvent autour de 

leur dirigeant, elles ont besoin pour 

se développer, de conseils, 

d'informations juridiques, 

comptables, financières sociales, 

RH...et recherchent au quotidien 

des collaborateurs, partenaires, 

fournisseurs (imprimeurs, 

concessionnaires etc.) qui leur 

permettront de gagner en qualité, 

compétences, performance sur 

leurs marchés », précise Robert 

JOUSSET, Président de la CGPME 

VENDEE. 

 

« Fidèle à sa mission de 

développeur économique, Oryon 

est fier de renouveler cet 

événement consacré à 

l’accompagnement du 

développement des PME du 

territoire vendéen. Nous 

remplissons ainsi pleinement notre 

rôle d’animation du tissu 

économique en apportant des 

solutions concrètes aux 

dirigeants et aux créateurs », 

indique Alain COULAIS, Directeur 

général d’Oryon. 
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2.  80 exposants experts, réunis pour le 

développement des entreprises 

vendéennes 

 

a) 80 exposants, tous domaines d’expertises confondus 

 

Les visiteurs du salon Vendée PME, qu’ils soient dirigeants ou particuliers 

porteurs d’un projet de création, auront l’opportunité de rencontrer, en un même 

lieu, 80 professionnels, partenaires potentiels du développement de leur 

entreprise, représentant 13 domaines de compétences principaux : 

 

 

 Liste des exposants en annexe 

 

- Conseils institutionnels 

- Banque et Assurances 

- Expertise comptable et avocats 

- Organismes de formation 

- Informatique et développement Web 

- Gestion de Ressources humaines  

- Communication / Imprimerie 

- Immobilier  

- Logistique et courrier 

- Téléphonie / surveillance et gardiennage  

- Location de matériel et agencement de bureaux 

- Hôtellerie / Restauration / Animation 

- Innovation  
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b) Des spécialistes de l’accompagnement à la 

création 

 

En écho à la place importante donnée aux créateurs d’entreprise pour cette 

édition 2011, Vendée PME a invité des partenaires référents incontournables de 

l’accompagnement à la création : Réseau Entreprendre Vendée et ETIC 85 

Initiative. 

Ils interviendront à double titre :  

- en proposant un conseil aux visiteurs par le biais d’un stand  

- mais aussi en animant des conférences thématiques. 

 

3 questions à Jean Aubineau  - Président d’ETIC 85 Initiative 

et Olivier Billion, Directeur du Réseau Entreprendre Vendée :  

 

1. Pourquoi vous associer à Vendée PME ? 

Olivier BILLION : L’objectif pour le Réseau entreprendre en s’associant au Salon 

Vendée PME est de pouvoir apporter des réponses aux créateurs et repreneurs qui 

viendront visiter le salon. Notre rôle est donc de proposer aux créateurs et repreneurs 

de les accompagner dans leurs démarches en leur proposant un prêt et un 

financement adapté, en les aidant dans leurs démarches juridiques, administratives et 

financières ainsi que dans la construction de leur Business Plan.  

Jean AUBINEAU : C’est l’objet de l’association de s’inscrire dans le développement 

économique local. En participant au salon Vendée PME, nous pourrons faire connaitre 

le dispositif d’accompagnement humain et financier (parrainage & prêt d'honneur) à 

la fois aux personnes présentes au salon qu’ils soient exposants – professionnels 

expérimentés – ou encore aux porteurs de projets entrepreneuriaux. Les 4 

plateformes vendéennes du mouvement France Initiative seront présentes pour 

accueillir et renseigner les visiteurs. 
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2. Comment intervenez-vous précisément ?  

Jean AUBINEAU : Nous participerons à la Conférence « Réussir ses 

Recrutements », aux côtés de la société Vakom et de la Maison de l’Emploi du Centre-

Vendée et avec des témoignages illustratifs de l’enjeu que représente le Recrutement 

pour tout chef d’entreprise. En tant qu’association qui accompagne les nouveaux 

entrepreneurs, nous sommes conscients de l’importance que représente cette forme 

d’investissement humain sur l’avenir de l’entreprise. 

Olivier BILLION : Nous aurons un stand, avec un positionnement stratégique à 

l’entrée du salon, à côté de la plate-forme Etic 85 Initiative. Et nous interviendrons via 

notre partenariat au petit déjeuner organisé le 14 octobre au matin avec la 

collaboration d’Oryon et du CIC, sur le thème de l’épargne sociale. 

 

3. Qu’attendez-vous plus globalement de ce salon ? 

Olivier BILLION : Outre le fait d’aborder le sujet de l’épargne sociale, nous 

souhaitons réellement fédérer les chefs d’entreprises membres et lauréats de notre 

association, en les invitant à ce temps fort. Et cela nous semblait primordial de 

débuter ce salon à destination des entreprises, en invitant  leurs dirigeants.  

Jean AUBINEAU : Le réseau est une force pour tout entrepreneur, et tout 

particulièrement en Vendée. Ce salon doit permettre de nouer des liens entre 

entrepreneurs même s’ils sont d’horizons différents, que cela aboutisse ou non à une 

relation de Business. S’entourer, échanger entre professionnels est une attitude que 

nous encourageons dès les premiers pas de tout créateur d’entreprise…. 

… C’est pourquoi nous vivrons également un moment de convivialité avec les 

bénévoles et les entrepreneurs du réseau France Initiative à l’occasion de ce salon ! 

 

c) Informations pratiques 

 
Dates et horaires du salon :  

Vendredi 14 octobre de 10h à 19h 

et  

Samedi 15 octobre de 10h à 13h 

Entrée gratuite 
 

INAUGURATION OFFICIELLE : Vendredi 14 octobre à 17h00 
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3. Le programme de l’édition 2011  

     

a) Les nouveautés 2011 

Cette année, pour faciliter la participation des chefs d’entreprises, Vendée PME propose :  

- un programme resserré incluant le samedi matin, 

- la création d’un espace dédié «recrutement» pour que les entreprises qui le 

souhaitent, puissent recevoir des candidats et réaliser les premiers entretiens, 

- une ouverture renforcée sur la création/reprise d’entreprises. 

b) Le planning des conférences thématiques 
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Annexe : LISTE DES EXPOSANTS 

 

 
BANQUES ET ASSURANCES 
AG2R LA MONDIALE 
AXA - NATHALIE BREGER 
GROUPAMA ASSURANCES 
BANQUE POPULAIRE ATLANTIQUE 
CIC OUEST 
CREDIT AGRICOLE ATLANTIQUE VENDEE 
 

IMMOBILIER 

CABINET IMMOBILIER BAILLY 
O.C.D.L. 
 

MATERIEL ET AGENCEMENT DE BUREAUX 

CAILLET - BRIANCEAU 
NEW PAP 
 
LOGISTIQUE/COURRIERS 

LA POSTE DIRECTION COMMERCIALE 
INDUS MD 
VOIE EXPRESS 
 

EXPERTISE COMPTABLE ET AVOCATS 

AVENIR ENTREPRISES 
CER FRANCE VENDEE 
GROUPE Y - BOISSEAU 
OCEAN RECOUVREMENTS 
SOFAR 
SOREGOR 
SESAM 
 

LOCATION DE MATERIEL 

CAFES ALBERT  
SEGASEL 
 

ORGANISMES DE FORMATION 

ALTERNANCE VENDEE 
ASSOCIATION GERME 
CONSEIL SECURITE FORMATION 
FORMAJADE 
IUT DE LA ROCHE/YON - UNIV. NANTES 
LES VENTS PORTANTS 
MESLAY FORMATION CONSEIL 

NH CONCEPT 
WALL STREET INSTITUTE 
VAKOM 
 
TELEPHONIE/GARDIENNAGE 
CTV 
ACTILIUM SECURITE 
 
GESTION DES RESSOURCES HUMAINES 

ACTUAL VENDEE 
AD’MISSIONS 
FOCSIE 
NOVALTO 
STAFF ATLANTIC 

GESTION DES RESSOURCES 
HOTELLERIE/RESTAURATION/ANIMATION 
CLUB VENDEE EVENTS 

HOTEL IBIS - HOTEL KYRIAD 
 
INSTITUTIONNELS 

CHBRE DE COMMERCE ET D’INDUSTRIE 85 
CHBRE DES METIERS ET DE L’ARTISANAT 85 
VENDEE CONSULTANTS 
COMM. COMM OCEAN MARAIS DE MTS 
ORYON 
 

INFORMATIQUE ET DEVELOPPEMENT WEB 

ABG 
ADINFO 
ADONIE 
ALIZES INFORMATIQUE 
BEOTIC 
CERALIS 
CUBE 
DUOTECH 
DYNAMIPS 
ENVOLIIS 
ESPACE TECHNOLOGIE 
GBFL 
INFRAO 
QUADRA 
ZEPHYR 
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COMMUNICATION/IMPRIMERIE 

ATLANTIC COMMUNICATION 
COPIFAC 
COYOTE COMPAGNIE 
IMPRIMERIE DU BOCAGE 
KAFECOM 
PROJET ATLANTIQUE  
WILLOW CREATION - IMPRIMERIE BOUTET
      
INNOVATION 

CNCPI 
INPI 
RDT PAYS DE LA LOIRE 
SYNERVIA 
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